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Curso

Estrategias de comercializacion

Analizaras el entorno comercial para el disefio de estrategias de desarrollo de productos,
servicios, precios y marcas.

Habilidades a desarrollar:
Reconoceras las variables que influyen en el éxito de la estrategia comercial.

“ Analizaras las estrategias comerciales para el crecimiento organizacional.

Reflexionaras sobre la influencia del entorno en las decisiones comerciales.

Entorno comercial

1.1 Analisis del entorno comercial
1.2 Microentorno
1.3 Macroentorno

Decisiones de productos y servicios
2 2.1 Decisiones sobre productos individuales
2.2 Decisiones sobre lineas de productos
2.3 Decisiones sobre servicios
Desarrollo de nuevos productos
3.1 Proceso de desarrollo de productos

3.2 Estrategias de ciclo de vida de producto
3.3 Innovacién y mejora continua

Fijacion de precios
4 4.1 Factores de decision de precios
4.2 Estrategias de fijacion de precios
4.3 Estrategias de ajuste de precios

Branding
5.1 Capital y valor de marca
5.2 Construccién de marcas poderosas
5.3 Gestion de marca

Unidad integradora

A través de casos de aplicacidn, discusiones o presentaciones pondras
en practica tus habilidades y mediras tu aprendizaje.
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La EBC se reserva el derecho de ajustar los temarios en funcion de la vigencia, actualizaciéon de los contenidos y competencias a desarrollar.




